
Inside Sales (w/m/d)

Engagiert, temporeich und mit einer Passion für
Präzision revolutionieren wir die Welt der
Vermessung.
Unterstützung in allen Vertriebs- und Geschäftsentwicklungsfunktionen insbesondere durch die Erschließung
neuer Vertriebschancen in bestehenden und zukünftigen Marktsegmenten und Vertriebskanälen und deren
Umsetzung in Verkäufe.

Das spricht Dich an
Entwickeln einer Strategie zur Erschliessung neuer Arbeitsmärkte (Zielmarktanalysen, Kundenbedürfnisse
etc.) in Zusammenarbeit mit der Vertriebsleitung und dem Marketing
Gewinnung von Neukunden der definierten Zielmärkte durch Selbstakquise (telefonisch) und
Erschliessung von Geschäfts-Potenzialen
Gemeinsam mit dem Marketing entwickelst du Kampagnen (on- und offline) zur Unterstützung der
Kundenakquise
Recherche und Analyse der Kundendaten inklusive Dokumentation der Vorgänge im CRM System
(Salesforce)
Datenpflege im CRM System und Bearbeitung von Kontaktanfragen inklusive Weiterverfolgung
Berichterstattung an den Verkaufsleiter, das Management und das Vertriebsteam
Du behältst deine Partner am Markt im Blick

Das macht Dich aus
Du weist hervorragende vertriebliche Erfolge nach und kennst dich in der Kundenakquise aus



Mit deiner kreativen und unternehmerischen Art arbeitest du kunden- und lösungsorientiert im Team als
auch allein
Wünschenswert wäre ein bau- oder vermessungstechnischer Hintergrund mit einigen Jahren
Verkaufserfahrung im Industrieumfeld
Durch hohe Eigeninitiative und den professionellen Umgang mit Kunden erreichst du deine Ziele
Du verfügst über ein hohes technisches Verständnis gepaart mit einer sehr guten Auffassungsgabe und
hohem Engagement
Du zeichnest dich durch deine offene, kunden-, leistungs-, und zielorientierte Art und Weise aus
Sicherer Umgang mit MS Office und einem CRM System (z.B. Salesforce)
Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse sind ein Muss

Über uns
Unsere innovativen Lösungen und Produkte sind gekennzeichnet durch höchste Effizienz und Zuverlässigkeit
und werden überall dort eingesetzt, wo es ums Erfassen, Analysieren und Präsentieren von 3D Informationen
geht. Verbessere auch Du mit uns die Zukunft, werde Teil unseres Teams und einer globalen
Erfolgsgeschichte. https://hexagon.com/

Wie kann ich mich bewerben
Wenn Du Interesse an dieser herausfordernden und abwechslungsreichen Position hast, dann freuen wir uns auf
Deine Online Bewerbung! Aufgrund der Datenschutzgesetzgebung dürfen wir Bewerbungen nur über das
Bewerbungstool entgegennehmen.

Eine marktübliche, leistungsorientierte Vergütung ab EUR 3.500,- brutto/Monat, mit Bereitschaft zur Überzahlung
in Abhängigkeit von deiner Qualifikation und Erfahrung.

Leica Geosystems AG
Human Resources

Heinrich-Wild-Strasse
CH-9434 Heerbrugg
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Additional information

Location Vienna

Position type Full-time employee

Start of work Apr 1, 2020

Responsible
Renate Eder

http://https//leica-geosystems.com/about-us/careers/job-openings
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